SALES MANAGER AUTOMOTIVE (M/W/D), VOLLZEIT, COBURG

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir zum schnellstmdglichen Zeitpunkt einen Sales Manager
Automotive (m/w/d) in Vollzeit in unserer Betriebsstatte Coburg.

Das winschen wir uns von lhnen: Das sollten Sie mitbringen:

¢ Als Sales Manager sind Sie fur den Ausbau des
bestehenden Kundenstamms und die Akquise
von Neukunden verantwortlich. Sie verfolgen
den Aufbau von langfristigen und
vertrauensvollen Geschaftsbeziehungen als
Basis fir unser nachhaltiges Wachstum. Der
Abschluss von profitablen Neuprojekten im
Einklang mit unserer Unternehmensstrategie ist
das Ziel Ihrer Aktivitaten.

Ihre Aufgabe im Team:

e Bearbeitung von Kundenanfragen

¢ Erstellung von Angeboten inkl. der
entsprechenden Vorkalkulation

¢ Preis- und Vertragsverhandlungen

¢ Verkaufsprasentationen vorbereiten und
durchfihren

¢ Mitarbeit bei der kurz- und mittelfristigen sowie
strategischen Umsatz- und Absatzplanung

e Maflnahmen zur Neukundengewinnung

¢ Reisetatigkeiten

e |dentifizierung der Wiinsche und Bedurfnisse
potentieller Kunden

e Systematische Markt-und Wettbewerbsanalysen

¢ |dentifizierung neuer strategischer
Geschaéftsfelder bei Bestands- und Neukunden

¢ Abhalten von KickOffs in Abstimmung mit dem
Projektleiter

¢ Anderungsangebote fiir Projekte und
Serienauftrage

¢ Unterstitzung der Projektleiter bei
Kundenthemen im Projekt

¢ Repréasentation des Unternehmens bei Kunden
und Messen

Abschluss eines technisch orientierten Studiums
(Wirtschaftsingenieurwesen, Kunststofftechnik,
Maschinenbau oder vergleichbares Studium)
oder vergleichbare, durch mehrjéhrige Erfahrung
erworbene Kenntnisse

Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb der
Automobilzuliefererindustrie

Know-how im Bereich Spritzgusswerkzeuge und
Kunststoffverarbeitung von Thermo- und
Duroplasten von Vortell

Selbstandige Arbeitsweise, Flexibilitat und
Einsatzbereitschaft

Motivations-, Kommunikations- und
Teamfahigkeit

Durchsetzungsvermégen und
Organisationsfahigkeit

Qualitatsverstandnis und kundenorientiertes
Denken setzen wir voraus

Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
Reisebereitschaft

Das kénnen wir Ihnen versprechen:

Arbeiten in einem flihrenden
Familienunternehmen der
kunststoffverarbeitenden Industrie mit mehr als
90 Jahren Tradition, das durch seine innovativen
Produkte kontinuierlich Maf3stabe setzt

Offenes Miteinander im familiaren,
wertschatzenden Arbeitsumfeld

Vielseitige Sozialleistungen aus den Bereichen
Familie, Sicherheit, Gesundheit, Fithess &
Freizeit
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PRAZISION IN KUNSTSTOFF

Sie méchten ins Ros-Team? Dann schicken Sie mir Ihre vollstdandigen Bewerbungsunterlag t
Ihrer Gehaltsvorstellungen und lhrem friithesten Eintrittstermin tber das Online-Bewerbung e
sehen Sie von postalischen Bewerbungen ab.
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